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念亲恩

!

李天俊#复合肥一体化$

小时候
家中没有明亮的灯
月色却格外澄明!!!

父亲尚未归来
母亲便倚门而立
像一钩
把夜色等软的月亮
那时我认定
父亲是暖阳
母亲便是皎月
她用一袭清辉
把浓稠的黑夜
一寸寸亮开

如今
灯火寻常 霓虹泛滥
月光被洗得薄了
星子藏进光尘
我在人海里匆匆赶路
旧时月色 悄然淡去
换作霓虹深处!!!

一盏只为我留的灯

母亲把年华
一寸寸拨进灯油里
青丝染霜 灯焰渐瘦
可她依然在
万家灯火的阑珊处
静静 为我守着那盏灯
不问归期 不问远方
只求我岁岁安康

鬓边霜 掌中暖
!!!母亲节专题

五月的风拂过山野!也拂过母亲渐白的鬓发与布满岁月纹路的双手" 本期母亲节专题!我们采撷了几段质朴的文字#$$

儿女们记起那碗温热妥帖的枇杷粥!摩挲过粗糙如老树皮却始终温暖的手掌!也念着深夜里母亲为自己长留的那一盏灯% 白
发藏着家的年轮!双手揉进三餐的深情!她们把爱藏在唠叨里&一蔬一饭里!也藏在从不肯说出口的目送里" 时光易老!但那
份无言的守护从未褪色" 愿这些关于母亲的故事!能让你想起家中那个为你撑起一片天的人!想起那句胜过万语千言的'等
你回来(% 在这个属于母亲的时节!别忘了握住她的手!把日子里的暖!慢慢说给她听%

母爱无声

!

杜仁飞#双瑞公司$

五月的风!轻轻暖暖的!带着点初夏
的花草香!也悄悄捎带来了母亲节"

说起母亲这个人吧! 她没干什么惊
天动地的大事" 她就是个普普通通的女
人!一辈子围着锅台转!围着孩子转!围
着这个家转"可就是这么一个普通人!把
她那点温柔!全都搁在我们身上了"小时
候!她守护着!怕我们磕碰着" 那时候不
懂!觉得她管得多!唠叨"长大了才知道!

她的唠叨里藏着多少担心! 她的管束里
裹着多少疼爱"她嘴上不说什么!可心里
头一直挂着" 在那些油盐酱醋的日常里
头!她没说过一句#我爱你$!可每顿饭%

每件洗得干干净净的衣服! 都是她替我
们撑起的一小块安稳"

日子过着过着!她的头发白了!一根
一根的!像是岁月悄悄落的霜"她的腰也
弯了些!走路没有从前利索了"可她总说
自己好好的! 让我们别挂心! 忙自己的
去"想起她年轻时候的照片!扎着两根辫
子!穿着碎花裙!眼睛亮闪闪!笑起来像
朵花"那时候她也是个爱美的姑娘!喜欢
漂亮衣裳!喜欢跟姐妹说说笑笑"可就因
为一声&妈$!她把那点娇气全收起来了!

把那些小任性都藏到了最底下' 她学着
做饭!学着缝补!学着在深夜哄哭闹的孩
子!学着在艰难的日子里撑起一个家"半
辈子!就这么过来了"

她的爱不怎么出声!可深得很"像老
屋墙角那口井!平时看不见!可无论你什
么时候去舀!都是满的" 真要回报她!也
用不着多复杂"一句暖心的问候!她就高
兴半天(一回踏踏实实的陪伴!她能在邻
居跟前念叨好久(一点小心意!她嘴上说
&花这钱干啥$!可转过身!眼眶就红了)

就盼着岁月能对她好一点! 让所有
当妈的!都平平安安的!眉眼一直带笑"

母亲节到了!别光在心里想着!去跟她说
说话吧!哪怕只是一句&妈!我想你了$!

也够了"

一碗枇杷粥

!

洪兴贵#科技公司$

老话说!谁言寸草心!报得三春晖" 又
是一年母亲节!正赶上我今天值班!没办法
陪在爸妈身边!就提前一天回了趟老家"

推开家门!就看见爸妈正弯腰忙着"他
俩在收拾五一那会儿割回来的油菜籽!一
点一点地挑!仔仔细细地把壳弄干净!也不
嫌累!干得挺认真"我站在旁边看了好一会
儿!心里忽然就明白了*怪不得家里自己榨
的菜籽油那么香!不光是油好!那是爸妈一
下一下忙出来的味道)这世上最好的东西!

大概就是爹妈亲手操持出来的这口家常
饭)

不忍心看他俩忙活! 我转身去院子里
摘了些枇杷) 树是靠着山长的! 果子自然
熟!没打过药!一个个饱饱满满的!很甜)我
把枇杷洗干净!熬了一锅粥)枇杷这东西润
肺止咳!对嗓子也好!喝下去清清甜甜的!

很舒服)

回家的时间总是过得快! 一晃就该走
了) 临走前!妈早早就去菜地割了把韭菜!

新鲜得能掐出水来!塞了满满一袋子!一个
劲儿往里装! 生怕不够我吃) 拎着那袋韭
菜!我心里一酸!有一肚子话想说!可到了
嘴边!又不知道该讲哪一句)

妈妈的爱!从来不多说) 在这儿!我真
心祝我亲爱的妈妈节日快乐! 身体健健康
康的)也跟天下所有的妈妈说一声*你们辛
苦了)是你们用那份不说出口的爱!陪着我
们一天天长大!走过风风雨雨!慢慢把日子
过明白! 一步步走到了今天这个踏踏实实
的年纪)

那双手

!

刘安波#科技公司$

母亲六十了!眼角的纹深了!白头发也多
了) 她老说自己&不中用了$!可每次我一回
家!桌上准摆满我爱吃的)红烧肉炖得烂烂乎
乎的!是她小火慢熬了两个钟头(酸菜鱼里的
酸菜!是她坛子里提前腌好的!酸得刚刚好)

她不懂什么精致不精致!就是把那点心意!全
揉进菜里了)

我三十好几了! 站在公司落地窗前看楼
下车来车往!忽然就想起母亲那双手)小时候
给我缝衣裳!离家时帮我收拾箱子!现在那双
手全是褶子! 粗得跟老家院里那棵老槐树皮
似的!可摸着!是暖的)

以前我嫌她管得多)天冷催加衣!下雨让
带伞!连写个字她都要在旁边念叨握笔姿势)

那时心里老嘀咕*我都多大了!还用你管+ 后
来十八岁出去上学!一个人在外头!冷了饿了
没人问了!才一下子明白,,,她那不是管!是
她只会这么爱我)

去年冬天她来城里看我!住了几天)头一
回坐高铁!头一回用手机扫码!看见大楼都有
点怯怯的) 我带她逛商场!她老说太贵不要!

最后硬挑了件最便宜的羽绒服) 晚上坐沙发
上! 她看着窗外霓虹灯! 说了句*&城里灯真
亮!比咱家院里那灯泡亮多了)$我听着!鼻子
一酸) 她一辈子没出过远门!没享过什么福!

把那点好!全留给我了)

如今我自己也有了家! 才越来越懂她的
不容易) 她用那瘦瘦的肩膀!扛起一个家(用
那双糙手!给我撑了一片天)她的爱从不大张
旗鼓!就藏在每顿饭里!每句唠叨里!每道皱
纹里)

人老了!我也长大了)她的爱就像手上那
褶子!看着不起眼!摸着才知多深)我能做的!

就是多回去几趟!握住她的手!像当年她握住
我那样)

窗外的车还在跑! 我拿起手机给母亲发
了条消息*&妈!想回家!想吃你做的酸菜鱼)$

没一会儿她回*&好! 妈给你腌酸菜! 等你回
来)$我盯着屏幕!笑了)她的爱!从来没变 过!

只是在皱巴巴的时光里!一年一年地长)

本是奔赴峨眉山麓的一场休闲之
旅!行至途中!农夫山泉峨眉山生产基
地的指示牌却勾住了我的目光) 这家
企业把生产基地做成了可预约- 可参
观的开放空间! 让我对这个货架上的
常客生出了好奇"

彼时未曾想到! 这次偶遇竟会从
一瓶水的透明工厂! 延伸出一场关于
农资行业&信任经营$的深度思考...

从&入口安全$到&源头安全 $!让产品
被看见-被信任!或许是所有品牌殊途
同归的底层逻辑)

山水间的%透明工厂&

踏入厂区!先穿过一段绿岛!进入
大楼后!室内智能设备林立!从瓶胚塑
形-灌装封盖到贴标分拣-成品打包!

全流程由流水线无缝衔接!全程无需
人工频繁干预) 但比机器更令我印象
深刻的!是这里并没有把&工厂$只做
成生产场所)

室外更像一座精心打理的花园*

树木-花草-步道与水源相连!植物旁
设有说明标识!游客可沿着路线寻找
泉眼) 那一刻!农夫山泉反复强调的
&天然水源$!不再只是瓶身上的几个
字!而变成了一段可亲身走过的体验)

生产线展示的是品牌幕后的底
气!而花园-泉眼与参观路线!则把这

份底气转化成了可感知的品牌现场)

从宣传片到主题展陈!不断向消费者
传递一个核心认知*这瓶水不只是解
渴的商品!更承载着优质水源与严苛
品质)

在传播上!农夫山泉同样用心)

每张参观门票都被雕琢成明信片样
式!留存旅途纪念(寻源打卡页面可自
动生成带有专属时间戳的海报!让每
位参观者都成为品牌自发的传播者)

这般于细节处藏巧思的沉浸式体验!

让品牌的差异化理念不再局限于纸面
宣讲!而是化作大众可亲眼看见-愿意
传播的感受)

这正是农夫山泉打法的精妙之
处) 它没有依靠高价塑造品牌!而是
在普通饮用水的价格区间里!把&优质
水源$转化为产品差异!再通过工厂参
观-水源地溯源等方式!把抽象品质变
成可见-可信任的品牌场景) 资源本
身不会自动形成竞争力!只有当资源
被市场理解-被客户认可时!它才真正
成为企业的品牌壁垒)

参观中还有一处细节*农夫山泉

并未仅聚焦单一生 产线!而是在动线
中自然植入水饮-茶饮-功能饮料等全
品类产品) 参观者看似在观摩一瓶水
的生产过程!实则潜移默化地读懂了
品牌的产品矩阵) 其开放生产基地的
核心目的!不是创造&游客经济$!而是
依托水源优势持续构建品牌信任...

这正是&信任经济$的典型样本)

让看见化为信任与选择

把这份感受放回农资行业!二者
底层逻辑相通) 农夫山泉让消费者相
信&这瓶水安全-天然$(农资产品面对
的!则是土地-作物和农户一年的托
付) 如果说饮用水品牌经营的是&入
口安全$的信任!那么农资品牌经营
的!就是&源头安全$的信任)

农资行业本质上同样是&信任经
济$) 一袋化肥的品质!直接关乎土壤
健康-农户收益) 对农户而言!选购肥
料不是简单比价!而是在选择收成的
稳定性!是对品牌实力与技术服务的
长期信赖) 这次参观!为我提供了一

条清晰的思考视角*品牌经营不能只
强调&我们拥有什么优势$!更要主动
回应&客户能看见什么-理解什么-信
任什么$)

让产品体系被看见) 农资品牌表
达不能只有一个笼统口号!需要清楚
的产品层次*有的承担基础保障!有的
面向高效种植) 产品线讲清楚后!品
牌传播才不容易散成孤立的点)

让示范田成为&可探索的现场$)

如果说农夫山泉让消费者去&探索工
厂$!那么公司更适合让客户去&探索
试验示范田$) 对于化肥产品!最有说
服力的不是生产线!而是产品使用后
的作物表现) 客户真正关心的是*用
了以后长势有没有差异-产量有没有
变化-投入产出是否划算)

因此!试验示范田需要透明化-数
据化) 似可参考农夫山泉线上&探索
工厂$的思路!建设&探索试验示范田$

线上页面!将开放合作的经销商-种植
基地纳入统一地图) 每个示范点持续
更新施肥方案-作物长势-对照数据-

产量表现和投入产出测算!让品牌宣

传从&我说好$转向&数据证明好-田间
看得见$)

让合作与传播形成闭环) 对于愿
意开放示范田- 配合数据记录的经销
商和种植基地! 可给予技术支持与宣
传资源) 同时!还可探索与农科院校-

现代农 业园区合作! 打造 &美丰丰收
田$&美丰示范花海$等体验场景!同步
嵌 入 技 术 服 务 二 维 码 和 购 买 咨 询 入
口!让&看见美丰$转化为&信任美丰 -

选择美丰$)

归根结底! 品牌经营的深处是信
任经营) 农夫山泉把水源地-生产基地
和透明化传播结合起来! 是为了让消
费者相信&这瓶水值得选择$) 我们若
能把洁净天然气原料-绿色制造-科技
服务和田间示范连接起来! 也是在让
客户相信&这袋肥科学 -可靠 -值得托
付$) 当安全被看见-品质被验证-服务
被记录!品牌才可能从一次购买!走向
更长久的选择)

一瓶水藏匠心!一袋肥见信任) 此
次峨眉山畔的探访!最大的收获!是看
见了一个品牌如何把自身优势转化为
大众可感知-市场可信任的价值) 循着
这样的思路!久久为功!或许能在同质
化的农资行业中! 走出一条兼具品质
底气与品牌温度的长远之路)

从一瓶山泉水说开去
!

林卓欣'复合肥一体化$




